


DUREE

2 ans
1 an selon profil

DELAIS D'ACCES

Début de la formation mi-septembre
Entrée permanente possible selon profil

PRE-REQUIS

BAC Général
BAC Technologique STI2D
BAC Professionnel

COUT DE LA FORMATION

Formation gratuite

ALTERNANCE

2 semaines en entreprise et 2 semaines
en centre de formation
19 semaines en centre par an

METHODES MOBILISEES

Cours en présentiel
Travaux dirigés

MODALITES D’EVALUATION

Evaluations formatives

Conseils pédagogiques semestriels
Evaluations certificatives conformément
au reglement d’examen

ACCESSIBILITE POUR PERSONNE
EN SITUATION DE HANDICAP

Adaptation des parcours, des modalités
pédagogiques et des moyens d’évaluation

POURSUITE D’ETUDES POSSIBLES

Licence professionnelle
Bachelor
Ecole d'ingénieur

Qualiopi »

processus certifié

B

—~ I ¥ REPUBLIQUE FRANCAISE
DATA?’OCKE

CONTENU DE LA FORMATION

MATIERES

CULTURE GENERALE
ET EXPRESSION

COMMUNICATION EN
LANGUE VIVANTE ETRANGERE

CULTURE ECONOMIQUE,
JURIDIQUE ET MANAGERIALE

CONCEPTION ET NEGOCIATION
DE SOLUTIONS
TECHNICO-COMMERCIALES

DEVELOPPEMENT

DE LA CLIENTELE ET DE LA
RELATION CLIENT.

MISE EN (EUVRE DE L'EXPERTISE
TECHNICO-COMMERCIALE

MANAGEMENT DE L'ACTIVITE
TECHNICO-COMMERCIALE

TECHNOLOGIE INDUSTRIELLE

Contactez-nous

UFAI Turgot

6, rue Paul Dérignac
87000 LIMOGES
Tél: 055512 31 23

cfai.turgot@ac-limoges.fr

OBJECTIFS

S’exprimer correctement
a l'oral et a I'écrit, et disposer
d’une culture diversifiée

Pratiquer la communication
usuelle. Comprendre notices et
fiches techniques des produits

Connalitre le contexte
économique et juridique de
I'activité technico-commerciale

Vendre des solutions
technico-commerciales

Identifier, acquérir et fidéliser
ses clients. Préparer ses
interventions en entreprise pour
mener a bien le projet
technico-commercial

Préparer, mettre en oeuvre,
contrdler et suivre I'action
commerciale

Connaitre les technologies pour
présenter une solution technique
et argumenter sa pertinence

http://www.cfai-turgot.ac-limoges.fr



